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Unidad temática 4  - ECONOMIA INTERNACIONAL 

1 –INTRODUCCIÓN 

- Patrones de comercio: ¿qué patrón de comercio determina un país, que vendemos, a 

quién y por qué? 

- Política comercial: liberalismo versus  proteccionismo. 

2. Relaciones de Uruguay con el resto del mundo. BALANZA DE PAGOS  

Balanza de Pagos 

Definición: instrumento que mide sistemáticamente, para un período determinado, las 

transacciones económicas entre una economía (agentes residentes) y el resto del mundo (agentes 

no residentes). 

Toda transacción representa dos registros de igual valor: 

– Crédito: ↑ de pasivos o ↓ de activos; registro con signo positivo 

– Débito : ↑ de activos o ↓ de pasivos; registro con signo negativo 

 

Existen dos tipos de transacciones con el resto del mundo: 

– Exportaciones o importaciones de bienes y servicios → cuenta corriente 

– Compra/venta de activos (ej: dinero, existencias, fabricas, títulos de deuda, tierra, etc.) → cuenta 

capital y financiera 

Los saldos de las diferentes cuentas se calculan como la diferencia entre créditos y débitos. 

Saldo de Balanza de Pagos 

 SBP = CC + CK + E y O   

2.1 Cuenta Corriente 

1. Balanza comercial de bienes y servicios (X – M) 

a. Bienes (exportaciones e importaciones de mercaderías) 

b. Servicios de transporte (de pasajeros y de bienes) 

c. Servicios de viajes (turismo) 

d. Otros servicios (comunicaciones, seguros, regalías, servicios profesionales, 

servicios de informática, etc.) 

2. Pagos netos a los factores productivos (PNF) 

a. Renta del trabajo (remuneraciones) 

b. Renta del capital 

c. Distribución de utilidades (dividendos) 

d. Intereses 

3. Transferencias corrientes (TRNC) 
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a. Cuenta artificial para cubrir transacciones de bienes y servicios sincontrapartida 

(ej: donaciones) 

2.2 Cuenta Capital 

1. Inversión Extranjera Directa (IED) 

a. Se concibe como la participación duradera de una empresa residente enotra economía. 

Implica una relación de largo plazo y un grado significativode influencia en la dirección de 

la empresa. 

2. Inversión de cartera 

a. Instrumentos financieros (ej: acciones, títulos de deuda, etc.). 

3. Otras inversiones 

a. Incluye créditos comerciales, préstamos bancarios y prestamos deorganismos 

internacionales entre otros. 

4. Activos de reserva (AR): 

a. Oro monetario 

b. Derechos especiales de giro (DEG) 

c. Posición de reserva en el FMI 

d. Divisas 

Errores y omisiones 

Por definición, la suma de todos los créditos debe ser igual a la suma de todos los 

débitos. Sin embargo, en la practica esto nunca ocurre. La diferencia se define como 

una cuenta ficticia llamada “Errores y Omisiones”. 

 

3. URUGUAY  Y RESTO DEL MUNDO 

Comercio exterior y la especialización productiva, como es la inserción internacional del Uruguay 
en lo referente al comercio de bienes y servicios.  
¿Que producimos y que comercializamos con el resto del mundo ? 
 
3.1 Exportaciones e importaciones en el Uruguay 

En la ecuación de equilibrio macroeconómico se analiza los aportes de cada sector de bienes y 

servicios a la oferta - al PIB y al mismo tiempo como se estructura la demanda.  

3.2 Aproximación a los sectores productivos 
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Existen dos formas de exportar, una Indirecta y otra Directa. En la exportación indirecta, existe un 

operador que se encarga de alguna o todas las actividades vinculadas a la exportación, 

asumiendo la responsabilidad de la misma. A través de la venta a clientes nacionales, que luego 

exportan el producto. Es como vender a cualquier otro cliente nacional. En esta situación, es otro 

el que decide qué producto puede ser vendido en un mercado extranjero, asumiendo las tareas 

de investigación de mercados y la gestión de la exportación. Es una forma de comenzar a colocar 

los productos propios en el extranjero: a  través de intermediarios. En este caso la empresa 

exporta, por ejemplo, a través de una "Trading" (sociedad intermediaria) que busca o tiene los 

compradores en los mercados del extranjero. Esta forma de exportar es utilizada por pequeñas 

empresas que no se sienten en condiciones de comprometerse con la exportación directa; o bien 

por empresas que ya exportan, pero que eligen la vía del intermediario para ingresar a nuevos 

mercados. 
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3.3 Destinos de exportaciones 
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3.4 Principales producciones y destinos de exportación por departamento 
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4. INSTRUMENTOS DE POLITICA COMERCIAL. 
 
La política comercial utiliza distintos instrumentos con distintos objetivos como : modificar la 
asignación de recursos en la economía, afectar la distribución de ingresos o incrementar la 
recaudación fiscal. 
 
¿Cuándo exportamos o importamos?  
Exceso de oferta: exportamos. 
Exceso de demanda: importamos 
 
4.1 – Arancel. 
 Tienen el objetivo de obstaculizar el ingreso de bienes importados a través de imposición de 
tarifas. Aquellos bienes producidos en el resto del mundo que ingresan al país deben pagar un 
arancel. Puede ser aplicado por unidad de bien o por el monto (valor) importado. 
La aplicación de un arancel produce un aumento del precio doméstico que implica la protección 
frente a bienes nacionales y perjudica al consumidor que reducen su consumo. 
 
 
4.2 – Cuotas de importación.  
Tienen el objetivo de obstaculizar el ingreso de bienes importados a través de restricciones 
cuantitativas. . Son instrumentos no tarifarios que implican un tope a los bienes importados. El 
efecto es de aumento del precio doméstico pero la gran diferencia con el arancel es que en el 1º 
existe recaudación del impuesto por el Estado y aquí el sobreprecio del bien se lo queda quien 
tiene la licencia de importación. 
 
 
4.3 – Subsidios a las exportaciones.  
Tratan de favorecer a los exportadores domésticos, frente a exportadores de otros países en 
terceros mercados. Promueve las exportaciones mediante el pago de subsidios para favorecer la 
competitividad. Pueden ser por unidad o por valores. 
 
4.4 – Retenciones a las exportaciones. Argentina en el agro en el 2006. 
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4.5 – Reglas de origen: los productos finales a importar tienen que tener una cantidad mínima de 
insumos o productos intermedios locales para recibir un beneficio en los aranceles: es una forma 
de proteger a la industria local de la competencia exterior. 
 

5. Determinantes del Comercio Exterior 

Son determinantes del Comercio Exterior: 

1. El Tipo de Cambio Real (competitividad) 

2. El Ingreso nacional (efecto sobre las importaciones) 

3. El Ingreso el resto del mundo (efecto sobre las exportaciones) 

4. Las trabas comerciales 

Tipo de cambio real 

• TCR: su utilidad reside en medir la competitividad dela economía nacional. Cuanto más elevado 

es este 

valor, más barata resulta una canasta de consumonacional y por consiguiente mayor es la 

competitividad de la economía 
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